
MASTER IN DIRITTO
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Dove il diritto incontra il business e l’esperienza 
si trasforma in valore.
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Dal 18 settembre 2026



Perchè scegliere 
questo Master?

Fondata nel 1998, Just Legal Services è oggi un 
punto di riferimento per la formazione giuridica 
avanzata. Da oltre venticinque anni 
accompagniamo giuristi, avvocati e professionisti 
legali in un percorso di crescita concreta, 
orientato alle esigenze del mercato e alle 
trasformazioni del diritto contemporaneo.

Il Master in Diritto dei Contratti d’Impresa nasce 
per rispondere a una sfida precisa: 
formare professionisti capaci di governare la 
complessità contrattuale nel mondo delle 
imprese, con competenze solide, aggiornate e 
immediatamente spendibili. Non solo teoria, ma 
strumenti operativi, casi reali e visione strategica.
Il percorso è pensato per chi vuole fare un salto 
di qualità: integrare il proprio curriculum con una 
preparazione specialistica, acquisire sicurezza 
nelle decisioni, diventare un interlocutore 
autorevole nel dialogo tra diritto e impresa.

1

Esperienza consolidata: oltre 25 anni nella 
formazione dei professionisti del diritto.

Docenti di alto profilo: professionisti e 
consulenti che portano in aula esperienza 
reale, approccio pratico e orientamento al 
business e preziose occasioni di confronto.

Metodo concreto: programmi dinamici e 
costantemente aggiornati, focalizzati su 
casi, contratti e problem solving.

Competenze trasversali: integrazione tra 
formazione giuridica e sviluppo manageriale.

Flessibilità: formula weekend, ideale per 
conciliare studio e attività professionale.



Il Master in Diritto dei Contratti d’Impresa

La “costruzione” del contratto d’impresa: 
profili nazionali e internazionali.

Un percorso altamente specialistico pensato per 
formare professionisti capaci di affrontare e 
gestire contratti complessi, con un approccio 
concreto e immediatamente operativo.

Il Master unisce factual approach e comparative 
method: non solo teoria, ma analisi pratica delle 
dinamiche contrattuali. Dal confronto tra modelli 
continentali e anglosassoni, i partecipanti 
imparano a lavorare sui contratti provision by 
provision, sviluppando competenze applicabili 
fin da subito.

Orientato al problem solving, il programma 
insegna a tradurre le esigenze dell’impresa in 
soluzioni contrattuali efficaci, anche nei contesti 
più articolati. Alcuni moduli in lingua inglese, con 
professionisti madrelingua, rafforzano la 
padronanza del linguaggio giuridico internazionale.

Ampio spazio ai principali ambiti della 
contrattualistica d’impresa: 
• M&A e SPA,
• contratti commerciali internazionali e Principi
UNIDROIT,
• oltre a contratti finanziari,
• immobiliari,
• energy e strumenti per start-up.

Il percorso si completa con focus su mercati e 
operazioni complesse (private equity, JV, 
factoring, cartolarizzazione), crisi d’impresa, 
privacy, e sulle nuove frontiere: 
• Intelligenza Artificiale
• Legal Design

Master in Diritto dei
Contratti d’Impresa
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Master in Diritto dei Contratti d’Impresa

8 WEEKEND
DAL 18 SETTEMBRE AL 

28 NOVEMBRE
in Diretta Streaming

strutturato in formula part time per un totale di 8 weekend.

Venerdì dalle ore 14.30 alle ore 18.30
Sabato dalle ore 9.30 alle ore 13.30

METODO
Didattica interattiva, 

project work ed esercitazioni quotidiane  

Grazie alla nostra piattaforma e-learning ti garantiamo un 
altissimo livello di interazione con docenti, anche durante le 

simulazioni, i project work e le esercitazioni su casi reali. 

A CHI È RIVOLTO
Giuristi d’impresa, Responsabili uffici legali e affari societari 

che desiderano rafforzare le proprie competenze nella 
gestione, redazione e negoziazione dei contratti.

Avvocati e consulenti che operano o intendono operare 
nell’ambito del diritto commerciale e societario, con una 

crescente esposizione a contesti nazionali e internazionali.

Laureati in discipline giuridiche ed economiche che aspirano 
a sviluppare un expertise qualificata nella contrattualistica 

d’impresa e nelle dinamiche negoziali.
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3 MODULI TEMATICI
MODULO I 

La struttura dei Modelli Negoziali di Civil law e Common law: 
il linguaggio Giuridico e il Legal Design

MODULO II 
I contratti Internazionali dell’Impresa. Figure, Modelli 
Organizzativi, Tutele Pattizie e Schemi Applicativi di 

Business. Il contratto e l’intelligenza artificiale

MODULO III 
I singoli contratti dell’Impresa Finanziamento, Crisi, Agenzia, 

Assicurazione, Outsourcing, IP, IT, Privacy, Energie 
Rinnovabili, Immobili, Deleghe di Gestione 



Obiettivi del Master

Fornire strumenti pratici e operativi per la 
redazione di clausole contrattuali, in lingua 
italiana e inglese.

Sviluppare competenze specialistiche nel 
diritto d’impresa, anche attraverso un 
approccio interdisciplinare.

Formare professionisti in grado di operare 
con competenza come esperti in diritto 
societario e contrattualistica d’impresa.

Offrire solidi inquadramenti teorici degli 
istituti giuridici, funzionali alla pratica 
professionale.

Rafforzare la capacità di individuare 
problemi e costruire soluzioni efficaci, sia 
all’interno dell’impresa sia nella consulenza 
legale.

4

Un percorso pensato per chi vuole passare dalla conoscenza del diritto alla capacità di usarlo 
strategicamente.



MODULO I

La struttura dei Modelli Negoziali di Civil law e Common law: il linguaggio Giuridico e il Legal Design

(Linguaggio e key words) 

Programma & Moduli

Introduzione al Master

Uno sguardo comparato del Contratto: la concezione del contratto nel sistema di Civil law e di 
Common law: l’Autonomia Privata e il Freedom of Contract Principle (circolazione dei modelli e 
dei formanti). 
Esercitazione: contract drafting from scratch.

Il Contratto e il Legal Design 

Che cos’è e che cosa non è il legal design. 
Cosa dicono le norme
Cosa significa progettare la comprensione 
Legal design e AI: introduzione

Il contratto: elementi e negoziazione. Chi sono e cosa fanno il Giurista di Impresa e il Legale 
Esterno? 

Lettura meditata del contratto e della sua struttura di base nel sistema continentale.

L’approccio del Legale al Contratto Internazionale: Face of the Contract, Recitals, Lead-in, 
standard, operative and boilerplate provisions. How shall we build a contract up?

La vendita, la somministrazione e la distribuzione internazionale.

L’Appalto e la Compravendita: due schemi negoziali a confronto. Le tecniche redazionali e gli 
orientamenti del diritto vivente.
Mandato, Rappresentanza, Procure e deleghe operative (valide ed efficaci): Cosa, come, 
quando e perché? Uno schema negoziale all’interno del Modello Organizzativo Societario 
tempo per tempo adottato dall’Imprenditore. Esercitazione. 
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Legal Design
La struttura del documento
Costruire contratti per le persone e per l’AI. 
Scrivere in modo chiaro: le ISO sul plain (legal) language

Drafting documents written in plain English: il lessico di base del Contratto Anglosassone. 

Il Sale and Purchase Agreement: lo studio del modello del contratto di acquisizione: come 
nasce e si trasforma operativamente il contratto alieno quali i problemi applicativi per il giurista 
continentale? 
Quali dinamiche ed esternalità in caso di inadempimento e patologia del contratto?
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MODULO II

I contratti Internazionali dell’Impresa
Figure, Modelli Organizzativi, Tutele Pattizie e Schemi Applicativi di Business. Il contratto e 

l’intelligenza artificiale. 

Il ruolo del Notaio nelle operazioni straordinarie societarie e Immobiliari: il contratto di Escrow 
come strumento di garanzia alternativo rispetto alle garanzie personali e reali conosciute dalla 
best practice.

Le tecniche di redazione dei patti di governo dei rischi. Gli strumenti negoziali per la tutela dei 
soci delle grandi Imprese.  Esercitazione o visione delle clausole.

La procedura di indennizzo e la gestione extragiudiziale dei claims per la violazione di R&W. 
La copertura del rischio attraverso la stipulazione di una polizza assicurativa “W&I”.
Le clausole più importanti relative al periodo successivo al closing nelle operazioni di M&A

L’utilizzo e i vantaggi pratici dei Principi Unidroit nella contrattualistica internazionale: clausole e 
modelli operativi.

Opportunità e rischi legati all’uso dell’IA in ambito contrattuale

Il Marchio. Contratti di cessione. Contratti di licenza d’uso

Il lessico dei patti necessari a strutturare una startup e una JV.
Esercitazione pratica

Contenuti ed elementi visuali: possibili applicazioni 
Il legal design come processo. Esercitazione

Il Contratto e l’Intelligenza Artificiale: disciplina vigente e applicazione pratica. 
Quale sarà il futuro del Contratto? (nuova legge sulla IA e sui riflessi sulla disciplina del 
contratto). Profili internazionali
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MODULO III

I singoli contratti dell’Impresa
Finanziamento, Crisi, Agenzia, Assicurazione, Outsourcing, IP, IT, Privacy, Energie Rinnovabili, 

Immobili, Deleghe di Gestione 

Gli strumenti di settore,  dd e contratti, aspetti connessi al finanziamento,  la fiscalità del 
finanziamento ed alcune peculiarità.

I contratti di finanziamento e le garanzie bancarie a prima richiesta.
Esercitazione pratica sulle garanzie bancarie a prima richiesta.

Il finanziamento alle imprese in crisi: la sorte dei contratti pendenti. Nessuno vuole “fallire” o 
essere “liquidato”, ma la crisi va percepita e superata in tempo utile. 

La privacy nei contratti di contitolarità e nei contratti di IT: le clausole del titolare autonomo e 
del responsabile del trattamento quando e come si scrivono. 
Problemi e presidi anti-sanzione del Garante.

I contratti con la P.A.

I Patti negoziali nel mondo delle Energie Rinnovabili

Il Contratto di locazione ad uso commerciale e di affitto di ramo d’azienda

I contratti di Outsourcing. Esercitazione pratica



Avv. Giorgio RUSCONI
Direttore Didattico di Just Legal Services, Scuola di 
Formazione Legale, Partner Mondini Bonora Ginevra Studio 
Legale, Professore a contratto presso l’Università degli 
Studi di Parma

Prof. Avv. Giorgio DE NOVA
Prof. Emerito Straordinario Università Statale di Milano, Socio 
Fondatore Studio Legale Giorgio De Nova

Prof. Avv. Vincenzo FRANCESCHELLI- (Coordinatore 
Master)
Già Professore ordinario di Istituzioni di Diritto Privato, Of 
Counsel nello Studio Legale Rucellai & Raffaelli

Prof. Avv. Vincenzo ROPPO
Professore Ordinario Diritto Civile Università di Genova, 
Socio Fondatore Roppo & Canepa Studio Legale

Prof. Avv. Giovanni ZICCARDI
Prof. Ordinario Filosofia del Diritto Informatica Giuridica 
Facoltà di Giurisprudenza dell’Università degli Studi di 
Milano

Avv. Marco BIANCHI
Of Counsel Studio Legale Castaldi Partners

Avv. Alessio ANTONINI - (Coordinatore Master)
Cultore della Materia Diritto Privato Comparato presso la 
Facoltà di Giurisprudenza dell’Università Statale di Milano 
con la Prof.ssa Albina Candian, e cultore della materia diritto 
commerciale facoltà economia Università Luic Castellanza 
con prof. Avv. Sergio di Nola. Cultore di diritto privato presso 
la Facoltà di Economia dell'Università Bicocca con Prof. 
Giacomo Pongelli 

Comitato scientifico
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L’avvenuta ammissione al Master verrà comunicata via email entro 3 giorni lavorativi dalla data di 
presentazione della domanda di ammissione relativa documentazione.

Copia della ricevuta di pagamento 
dell’acconto di euro 500,00 + IVA  sulla 
quota d’iscrizione

Copia del certificato o diploma di laurea*

Copia della carta d’identità

Curriculum vitae dettagliato

Modalità di ammissione

L’ammissione al Master avviene tramite 
valutazione per titoli.
I requisiti essenziali per l’ammissione  sono:

I candidati devono inviare all’indirizzo 
info@justlegalservices.it la domanda di 
ammissione, compilata in ogni sua parte entro il 
14 settembre 2026, unitamente ai seguenti 
documenti:

* o per avvocati o praticanti con una copia del tesserino dell’Ordine
degli Avvocati

Laurea in giurisprudenza, economia e commercio 
o diploma di laurea equipollente
rilasciato da Università straniera

Elevata motivazione allo studio e interesse per il 
diritto societario

Conoscenza della lingua inglese

Preparazione giuridica adeguata
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Modalità di pagamento
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La quota di iscrizioneal Master può essere versata a mezzo Bonifico Bancario presso: 
Banca Intesa San Paolo Milano | Agenzia n. 1886 | Via Cesare Battisti 11

Quota di iscrizione

Euro 3000 + IVA

La quota può essere rateizzata, pagando tramite 
bonifico bancario in tre tranche:

Acconto di 500,00 + IVA 
alla domanda di ammissione

1° rata di 1250,00 + IVA 
entro e non oltre il 18 settembre 2026

2° rata di 1250,00 + IVA 
entro e non oltre il 9 ottobre 2026

IBAN: IT93 C030 6909 4836 1530 3192 379 

intestato a Just Legal Services S.r.l. , specificando nella causale dell’operazione il nominativo 
del partecipante e MDCI



Per consentire a ciascun partecipante di 
approfondire gli argomenti oggetto della lezione, 
sarà possibile scaricare in formato pdf i materiali 
direttamente dall’area riservata del sito 
www.justlegalservices.it tramite username e 
password personali.

Materiale 
didattico

La frequenza La continuità della frequenza è di fondamentale 
importanza in quanto il corso è strutturato come 
percorso organico e consequenziale. 

Registrazione 
delle presenze,
crediti formativi

La frequenza alle lezioni sarà registrata mediante un 
sistema di rilevazione elettronica.
Il Master è in fase di accreditamento presso il 
Consiglio Nazionale Forense. 
I crediti formativi verranno riconosciuti (come da 
regolamento per la Formazione Continua) con una 
frequenza di almeno l’80% del monte ore totale.  
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